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CONCLUSIONES

La ESPOL promueve los Objetivos de Desarrollo Sostenible

La empresa ecuatoriana “SAMMAS S.A.” actualmente se dedica a 
financiar proyectos de microempresas. que no tienen acceso al 
crédito formal en el ecuador por medio del crowlending o 
también conocido como préstamo colaborativo, pero 
recientemente han tenido problemas con la captación de fondos 
para financiar a estas microempresas. Por ello la problemática 
planteada es que poseen una gran demanda (Microempresas que 
necesitan financiamiento) pero no son capaces de recaudar los 
fondos suficientes para cubrirla.

Determinar la viabilidad de que SAMMAS S.A. se presente ante 
el mercado ecuatoriano como un fondo de inversión Fintech.

Creación de un fondo de inversión Fintech con 3 productos 
financieros altamente competitivos en el mercado 
ecuatoriano y que además generen un impacto social, al 
colocar esos fondos en microempresas que no tienen acceso 
al crédito formal en el Ecuador.

Viabilidad Legal Viabilidad Financiera Viabilidad Estratégica

Viabilidad de Mercado

La actividad la cual propone  
SAMMAS S.A. se encuentra regulada 
en la reciente ley Fintech.

Flujos del Fondo de inversión 
proyectados 5 años (2024 – 2029), 
considerando:
1. Salida de inversionistas del fondo. 
2. Encaje del 4% mas liquidez del 

20% de la cartera.

TIR  = 32% 1. Crear altos estándares en filtros 
para las microempresas.

2. Ganar cuota de mercado antes que 
se desarrolle la competencia.

385 Encuestados

Se encontró que las personas 
jóvenes se sienten mas cómodas 
que las personas adultas al 
realizar transacciones en línea, 
por otro lado tanto jóvenes 
como adultos demandan 
presencia de oficinas físicas para 
este tipo de servicios 
financieros.

Nota: 5 se refiere a muy cómodo y 1 muy incomodo Población objetivo: Población 
económicamente activa (PEA).

Viabilidad 

Viabilidad de mercado.- “SAMMAS” tiene un 

gran reto en el mercado ecuatoriano ya que la 
población aun no se encuentra acoplada a los 
servicios financieros en línea sin embargo, esto a su 
vez es una gran oportunidad.

Viabilidad Estratégica.- “SAMMAS” debe 

superar algunos retos intrínsecos a su modelo de 
negocio como el riesgo, debido al sector 
microempresarial que apunta (Alto riesgo) para lograr 
establecerse en el mercado.


