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Modelo de negocio de E-commerce en Ecuador a través de
Amazon.com para la venta de productos en un mundo globalizado

PROBLEMA

OBJETIVO GENERAL

Disenar un modelo de negocio digital con Amazon FBA como
una estrategia de comercio electronico en Guayaquil, Ecuador
gue genere Ssu crecimiento econdmico, un aumento de la
mediante estrategias

digitalizacion e
eficientes.

internacionalizacion

En un mundo globalizado, el comercio electronico se ha
convertido en un factor esencial para la supervivencia y el
crecimiento de las economias. Sin embargo, en Ecuador existen
muchas barreras legales, tecnologicas, financieras y logisticas
qgue dificultan su adopcion plena en el ambito digital, limitando
el desarrollo econdmico y la internacionalizacion de marcas
ecuatorianas.
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proceso logistico venta _\
Creacion de estrategias practicas para lograr ventas exitosas en Amazon luego
de realizar una investigacion y analisis de la infraestructura tecnolégica, logistica
vy sus regulaciones legales, con el fin de identificar las oportunidades vy
obstaculos para su implementaciéon como una herramienta de ventas digitales
qgue perdure en el tiempo para marcas en Ecuador como una via de acceso al
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Envio de Asiaa
Estados Unidos

En Estados Unidos,
Amazon esla
plataforma #1de
compras online.
Es recomendable pagar
los servicio de un
agente transitorio por
cualquier novedad que
se pueda presentar.
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Paso 5

calidad.

CONCLUSIONES

» Para alcanzar el éxito en la venta de
productos en Amazon, es crucial
seleccionar cuidadosamente los
productos, aplicar una combinacién de
estrategias de marketing efectivas vy
gestionar de manera eficiente |a
inversion. Esto no solo asegurara un
margen neto significativo, sino que

también proporcionara una base sélida y

segura

para

el crecimiento la

Y

sostenibilidad a largo plazo.

ADMI-1000
Codigo Proyecto

» Se puede vender en Amazon desde
Ecuador.

» Un mix de productos asegura menor
riesgo.

» Existen herramientas que ayudan al
proceso de ventas en Amazon como
Amazon Ads o apps que ayudan a la
eleccion de los productos.

TRABAJO DEGENTE
Y CRECIMIENTO
ECONOMICO

INDUSTRIA,
INNOVACION E
INFRAESTRUCTURA
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