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Campana para la nueva linea de productos de la empresa
VIALPA

PROBLEMA

La empresa VIALPA debido a la pandemia causada por el
virus Covid-19 se ha visto gravemente afectada bajando
en un gran porcentaje sus ventas.

OBJETIVO GENERAL

Desarrollar una estrategia comunicacional para VIALPA,
gue contribuya a posicionar su nueva linea de productos
en la nueva normalidad, post COVID-19.

PROPUESTA

Creacion de piezas graficas que contribuya a posicionar la
nueva linea de productos en la nueva normalidad y que
permita a la empresa mejorar su situacion economica.
Para ello se realizd un proceso de levantamiento de datos
de los cuales obtuvimos informacion que nos indicaba
que preferencias tenian las personas al momento de
realizar sus compras por redes sociales.

Presentacion del porta
mascarillas en Instagram.

Presentacion de Ia
zapatera multiusos en
Instagram.

Presentacion del tablero

de fondo en Instagram.

RESULTADOS

- Las personas desean mas informacion del producto.

- La informacion que se incluya debe abarcar los detalles
de color y tamano del producto.

- Prefieren las fotos reales del producto y en uso.

Factores que influyen para realizar compras
por redes sociales
compra?

;Considera que la pagina otorga la LD ffirespnestns
informacion necesaria sobre el
producto? Mas contenido interesante

Respecto a los productos que ofrecen ;Que
tipo de informacion le gustaria que
incluyeran las paginas para motivar la

GRS Epaestas descripcion correcta y detallada del producto,

precio exacto sin ningun tipo de cargos
2 ocultos.

Precio y material con el que son elaborados

Informacién més detallada, no me gusta tener
que preguntar todo

Colores, tamafo

Detallada

Toda la necesaria para evitar estar
preguntando

Informacion acerca
del producto que los
consumidores desean.

Factores que influyen
para realizar compras
por redes sociales.

CONCLUSIONES

" La publicidad es una herramienta que puede ayudar a
potenciar el lanzamiento de los productos.

= Se identifico la propuesta de valor de VIALPA.

Respecto a los productos que ofrecen ;Que
fotos le gustaria que incluyeran las paginas?

9 respuestas

Fotos del producto

fotos del tamano real del producto

Fotos del producto real

El modo en que implementa el producto
Todas

Modo de uso, tamafio original

Tamafo origila del producto e implementacion

Si

Tipo de fotos que los
consumidores desean
ver.

= Conocer los atributos

valorados y necesidades

insatisfechas con respecto a la visualizacion de |la
publicidad de los clientes al momento de realizar

compras por redes sociales.



